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L’  enseignement est dispensé 
sous forme :  

� De  cours et travaux dirigés 

� De  jeux d’entreprise  
(simulation de gestion) 

� D  ’ interventions  de 
professionnels  

Poursuites d’études 
   et  débouchés 

    

o Diverses Licences générales Diverses Licences générales Diverses Licences générales Diverses Licences générales 
et professionnelleset professionnelleset professionnelleset professionnelles    ::::  

De nombreux établissements en Bretagne 

proposent des licences diverses et variées 

Par exemple, L’IUT de Quimper propose 

des licences pro dans les domaines de la 

banque, la logistique, la GRH, la gestion 

des structures de l’économie sociale ou 

dans le commerce international…  

o ÉcoleÉcoleÉcoleÉcolessss de commerce ou de  de commerce ou de  de commerce ou de  de commerce ou de 

gestiongestiongestiongestion …  

Le DUT TC …Le DUT TC …Le DUT TC …Le DUT TC …     

…perm…perm…perm…permet de réussir dans les et de réussir dans les et de réussir dans les et de réussir dans les 
métiersmétiersmétiersmétiers    ::::    

o De la vente : chef de secteur, agent 

commercial, attaché commercial 

responsable commercial, chargé de 

clientèle, animateur de vente…    

    

o Des achats : acheteur, gestionnaire de stock, 

responsable des approvisionnements… 

o De la distribution : vendeur, chef de rayon, 

chef de groupe, responsable de magasin… 

o Du marketing : chargés d’étude, responsable 

de communication, chef de produit, 

responsable marketing….  

o Du conseil : gestionnaire de portefeuille, 

conseiller financier…  

o Du développement économique : chargé de 

mission, chef de projet… 

Comment   
s’ inscrire ? 

 

 

 

 

 

� Demande de dossiers de candidature : 

Au Service scolarité de l’IUT 
2 rue de l’Université 29334 QUIMPER cedex 

Ou par téléchargement sur le site de l’IUT 
www.univ-brest.fr/iutquimp (rubrique formations) 

Les candidats seront recrutés à la suite de 

l’examen de leur dossier de candidature et, le 

cas échéant d’un entretien. 

Renseignements complémentaires :  

Secrétariat du département TC 

Tel/Fax: 02 98 90 85 13 

secretariatTC.IUTQuimper@univ-brest.fr 

 

 



 

 

  

 

 

 

 

30 à 35 heures de cours hebdomadaire 

Interventions à la 1/2 journée ou par journée 

2 Stages2 Stages2 Stages2 Stages    : : : : Stage commercial  (1 semaine) et 

Stage de fin d’année  (10 semaines) 

2 2 2 2 jeux d’entreprisejeux d’entreprisejeux d’entreprisejeux d’entreprise    : : : : Simulation du pilotage 

d’une entreprise dans un univers concurrentiel  

1 Projet tuteuré1 Projet tuteuré1 Projet tuteuré1 Projet tuteuré    : : : : action commerciale de          

groupe menée sur l’ensemble de l’année 

1 module Création d’entreprises 1 module Création d’entreprises 1 module Création d’entreprises 1 module Création d’entreprises 
Accompagnement de porteurs de projets réels  

 1 s1 s1 s1 simulation d’embaucheimulation d’embaucheimulation d’embaucheimulation d’embauche    
Préparation à l’entretien d’embauche 

Le contenu de la 
formation 

La formation est ouverte aux 
personnes  justifiant : 

• d’un Bac + 1 validé  ou 

• d’une validation des 
acquis d’expérience. 

Animer et communiquerAnimer et communiquerAnimer et communiquerAnimer et communiquer    : : : :     

� Négociation vente 

� Négociation achat 

� Communication commerciale 

Connaître l’entreprise et Connaître l’entreprise et Connaître l’entreprise et Connaître l’entreprise et 
son environnementson environnementson environnementson environnement    : : : :     

� Droit et entreprise 

� Économie 

� Organisation, Stratégie,  

Qualité 

Distribution sur les Distribution sur les Distribution sur les Distribution sur les 
marchés français et marchés français et marchés français et marchés français et 
étrangersétrangersétrangersétrangers    ::::    

� Distribution 

� Logistique 

� Gestion de la force de vente 

� Techniques du commerce 

Maîtriser les outils de Maîtriser les outils de Maîtriser les outils de Maîtriser les outils de 
gestiongestiongestiongestion    : : : :     

� Mathématiques 

� Informatique 

� Gestion 

Acquérir la démarche du Acquérir la démarche du Acquérir la démarche du Acquérir la démarche du 

marketingmarketingmarketingmarketing :  

� Marketing 

� Recherche commerciale 


